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FAZA #1: VELKY SEN

Kazdd cesta sa zacina prvym krokom a na ceste za umeleckou kariérou
Jje tym prvym krokom presne tdto etapa.

Rada kreslis ¢i malujes a zacinas rozmyslat nad tym, Ze sa stanes
umelkynou schopnou si svojou tvorbou aj nieco privyrobit, ¢i dokonca
sa svojou tvorbou Zivit. Ldka ta predstava toho, Ze robis, co milujes, si

sama sebe pariou a prostrednictvom svojich diel inspirujes a tesis inych
ludi.

Prelomové momenty

UZ nejaky Cas tvorim - kreslim, malujem a uvazujem na tym, Ze si svojou
tvorbou zacnem aj nieCo zarabat

Ludom sa moja tvorba paci, uz sa ma niekto aj pytal, ¢i mu nieco nenakreslim,
alebo ne(pre)dam nejaké moje dielo

Sledujem inych umelcov, ktory sa tym Zivia a poznam pozitiva aj negativa
tejto cesty

Som pripravend/y obetovat volny Cas, pripadne nejaké financie pre splnenie
mojho sna

Co asi citi$ a nad ¢im rozmyslas

e VzruSuje ta predstava skusit umelecku cestu, Zivit sa tym, o milujes

e PACi sa ti predstava, Zze malé kusky z teba (tvoje diela) budu prindsat radost
druhym ludom a skraslovat tento svet

e Lakaju ta uZzasné moznosti, ktoreé tato krasna cesta ponuka

e No sucCasne sa obavas neistoty, ktora by s touto cestou mohla prist - €i budes
mat na pracu dost Casu, popri dalsom zamestnani, ¢i detoch a domacnosti
alebo Ci budes mat dost penazi ak das vypoved

e MoZzno mas strach z vyhorenia a z toho, Ze akondahle sa zac¢ne$ Zivit svojou
zalubou, prestanes ju mat rad/a

e Mozno sa dokonca obavas toho, ako budes vsetko stihat a ¢i budeS mat dost
kapacity na tvorenie dalSich a dalSich diel v pripade Uspechu
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Na ¢éo si dat v tejto faze pozor

Nenechat sa prilis uniest peknou predstavou a pozerat sa na vec realisticky
Zvazit a brat do uvahy aj negativne stranky celej umeleckej cesty a pripravit
sa na to, ze niekedy budeS musiet viac ¢i menej robit aj veci, ktoré mozno
neznasas (uctovnictvo, marketing, pisanie textov, praca s webom a pod.)
Nespoliehat sa na svoj potencialny “buduci uspech” a zanedbat aktualnu
financnu situaciu

Nespoliehat sa na to, ze ked sa niekomu inému podarilo dosiahnut uspech za
par mesiacov, ze sa to podari aj mne

Nepodlahnut prehnanému strachu z neistoty

Na ¢éo sa v tejto faze zamerat

Preskimaj a identifikuj oblasti, v ktorych mas najvacsi potenciadl a talent,
ktoré ta naplnaju a zaroven maju potenciél zaujat aj na trhu s umenim.

Urob si prieskum na zahrani¢nych strankach. Zisti, €i to, v com chces podnikat
uz niekto robi a ¢i ma uspech.

Vytvor si jasnu predstavu o tom, aké s tvoje moznosti - napriklad ré6zne mozné
zdroje prijmov, kto by asi mohla byt tvoja klientela, aky vplyv na svet a okolie
by si chcel/a svojou tvorbou dosiahnut...

Zadefinuj si veci, z ktorych mas najvacsi strach a porozmyslaj nad tym, ako by
siich mohol/mohla zvladnut v pripade, ak nastanu.

Urob si financny plan minimalne na niekolko mesiacov. Ak si zamestnany/a, v
tejto faze urcite nedavaj vypoved. Ak chce$ svojmu snu venovat viac ¢asu,
skus porozmyslat nad skratenym uvéazkom. Ci sa nam to paci alebo nie,
peniaze potrebujeme a tvorit, ked nemame z Coho zaplatit hypotéku Ci jedlo,
je naozaj velmi tazke.

Povedz o svojom sne najblizSim a poziadaj ich o podporu a pripadnu pomoc,
ak ju budesS potrebovat (napriklad strazenie deti, pomoc s varenim, Ci
upratovanim...). Budes tak mat viac ¢asu na splnenie svojho sna.
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FAZA #2: PRIPRAVIT SA,
POZOR, START!

V etape “Start” citis vzrusenie, radost a silnu motivdciu, ktord ta Zenie
vpred. V tejto faze uzZ naplno zistujes, co ti na podnikanie treba z
praktickeho aj legislativneho hladiska, aké su tvoje mozZnosti, mapujes
konkurenciu aj potencialnu klientelu. Zacinas o tom hovorit svojmu
okoliu, vela kreslis.

Prelomové momenty

Som rozhodnuta skusit podnikanie v kreativnom biznise

Mam zmapované oblasti m6jho zaujmu, potencialnu konkurenciu aj klientelu

Viem, aké oblasti umenia ma bavia, v ¢om vidim potencidl a o by som
chcel/a vyskusat

Mam vypracovany plan vzdelavania, dlhodobych aj kratkodobych cielov

O svojom sne zacinam hovorit ludom vo svojom okoli

Mam zabezpeceny dostatok financii, z ktorych dokazem vyzit (praca,
uspory...)

Neustale sa vzdelavam, vela tvorim, zlepSujem svoje schopnosti a zrucnosti

Co asi citi$ a nad ¢im rozmyslas

e Pravdepodobne citis vzruSenie a vymyslas velké plany

e Simotivovana a to ta Zenie vpred

e Denne stravis vela ¢asu premyslanim, vymyslanim a planovanim

e Mozno sa obavas, Ze stale nie si dost dobra, aby si prijala pripadnu ponuku na
spolupracu

e Mozno premyslas nad tym, aké velké su tvoje Sance na Uspech, ¢i mas
dostatok talentu a schopnosti na dosiahnutie svojich cielov

e Celkovo sa mdzes citit trosku zavalena vSetkymi novymi vecami, no stale mas
chut a odhodlanie zrealizovat svoje sny
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Na ¢éo si dat v tejto faze pozor

e Mat realisticku predstavu o financnych nakladoch spojenych s rozvojom
umeleckej kariéry a zabezpecit si dostatok financnych prostriedkov na
pokrytie tychto nakladov. V Ziadnom pripade si v tejto faze neber pdzicku a
nedavaj vypoved v praci.

e UZv tejto faze je dblezité najst rovnovahu medzi pracou a osobnym zivotom a
venovat dostatok ¢asu a pozornosti aj ostatnym svojim zaujmom, vztahom a
zdraviu. Nadmerné pracovné zatazenie mdéze prispiet k vyhoreniu, naruseniu
vztahov a hlavne k poSkodeniu zdravia.

e Aj na zacCiatku tvojej cesty sa mdze stat, Ze sa ti naskytne prilezitost pracovat
na nejakom projekte. UrcCite ju neodmietni len preto, ze mas pocit, ze eSte nie
ci pripravend. Upozorni klienta, Zze eSte nemas vela skusenosti, ale prilezitost
vyuZzi - ziska$ cenné skusenosti, referenciu a spolupracu, ktoru si mézes dat
do portfédlia.

e Pozor na zneuzivanie! Aj ako zacinajuci umelec si za svoju pracu mdbzes
vypytat odmenu, hoci mozno nizsiu alebo v podobe bartoveho obchodu (ty
mne nakresliS obrazok - ja tebe nieCo usijem a pod.). Niektori (udia totiz maju
pocit, ze ked rada kresliS a navySe si zaciatoCniCkou v podnikani, budes im
stale robit veci zadarmo a zasypu ta kopou prace, za ktoru nikdy neuvidis ani
cent. Od takychto ludi daj radSej ruky prec.

Na ¢o sa v tejto faze zamerat

e Popremyslaj o tom, ako sa chce$S prezentovat svetu ako umelkyna a akym
sp6sobom chces svoje diela prezentovat a distribuovat

e Definuj si svoje dlhodobé ciele (1 - 2 roky), ktoré si rozkuskuj do kratkodobych
(nasledujuce mesiace, tyzdne a dni) a vypracuj si stratégiu, ako ich dosiahnut.
To mbze zahrnat plan vzdelavania, rozSirovanie portfolia, zlepSenie
umeleckych zruc¢nosti, mozno uz aj prvé finan¢né ciele a pod.

e Zabezpec si potrebné nastroje a vybavenie - techniku, software, umelecké
vybavenie a pod.

e Ak planujes$ predavat kdpie svojich diel, alebo predmety s tvojimi vytlacenymi
obrazkami, za¢ni hladat dodavatelov. Nezabudni si od nich objednat nejaké
vyrobky, aby si vedel/a posudit kvalitu tlace. Vyrobky tiez méze$ pouzit na
neskorsiu propagdaciu Ci profesionalne “brand” fotenie.
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e ZaCni si uz budovat databazu kontaktov (potencidlnych zakaznikov).
ZucCastnuj sa umeleckych podujati, workshopov a vystav, kde mbéze$ spoznat

e Ak zacina$S dostavat objednavky, nezabudni si vybavit zivnost, aby si mohla
vystavovat faktury. Ak nevie$ ako na to, existuje viacero agentur, ktoré ti s
tym za symbolicky poplatok (cca 20€) pomozu.

e Pokracuj vo vzdelavani sa a zdokonalovani svojich umeleckych schopnosti.
Sustred sa na vytvaranie a rozSirovanie svojho portfélia, ktoré bude
reprezentovat tvoj Styl a schopnosti.
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FAZA #3: UKAZ, CO ROBIS!

V tejto etape uz mds jasno v tom, co robis, verejne o tom hovoris a
svoje diela zdielas so svetom prostrednictvom socidlnych sieti a svojej
webovej stranky. Mds vybrané meno pre svoju znacku. Pravidelne
kreslis a neustdle sa vzdeldvas. Pravdepodobne mds za sebou aj svoje
prve objedndvky cCi spoluprdce.

Prelomové momenty

Hura! Mam vytvoreny svoj “brand” (meno, logo)!

Mam vlastnu krasnu webstranku, verejny profil na socialnych sietach a
prvych sledovatelov!

Vidim prvé pokroky na svojej ceste a uz mam za sebou aj niekolko spoluprac,
Ci predanych produktov

ZacCinam zbierat kontakty do databazy kontaktov

Som pripravena dalej rozvijat svoje zru€nosti, najma v oblasti marketingu

Co asi citi$ a nad ¢im rozmyslas

e Vdaka prvym pokrokom sa citiS sa pomerne sebavedomo a motivovane

e TesiSsazprvych spoluprac

e Mas strach z toho, €o ludia povedia na tvoju pracu, ked ju zacne$ pravidelne
zverejnovat na socialnych sietach

e Mozno sa zacCina$ porovnavat s inymi umelcami, ¢o dost cCasto vedie k
neistote a frustracii

e Ak si si nedavala pozor na rovnovahu medzi pracou a oddychom, mézes zacat
pocitovat priznaky vacsej unavy az vyhorenia

e Mozno mas naopak strasne vela novych napadov a nevies, ¢o skor

Na ¢éo si dat v tejto faze pozor

e Prehnané porovnavanie sa s inymi umelcami a ich uspechmi - kazdy umelec
ma svoju vlastnu cestu a porovnavanie sa mdze viest k strate sebavedomia,
autenticity a k frustracii.
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Pretazenie sa zdvazkami - vdaka nadsSeniu z prvych spoluprac mézes zacat
brat zakazky hlava nehlava bez toho, aby si si zvazila, ¢i mas na to kapacitu a
si schopna ich v dostatoCnej kvalite a nacas vSetky dodat klientom.

V navale novych napadov mézes skakat z jedného bodu zaujmu na druhy a ani
jednému sa poriadne nevenuje$ a nedokoncis ho. Tym padom neuvidi$ ani
plody svojej prace a to vedie k strate sebavedomia a pocitu, ze stale nieCo
robis a nic sa ti nevracia.

V ramci tvojho zapalu pre cely tento Uzasny proces moéze byt l(ahké
zanedbavat svoje fyzické a duSevné zdravie. Toto sa ti vSak skér Ci neskér
vrati ako bumerang v podobe vyhorenia, nechuti k praci a velkej unavy.
Neschopnost uznat svoje vlastné uspechy - pokora a skromnost su velmi
cenné vlastnosti, ale aj v tomto pripade vSetkého vela Skodi. Je dolezité
vediet sa objektivne pozriet na svoju pracu a pokroky nezavisle od reakcii
inych ludi a neusilovat sa o nepretrzité hladanie pochvaly a uznania od inych.
Snaz sa uvedomit si svoju hodnotu ako umelkyne a maj déveru vo svoje
schopnosti.

Vyhni sa tiez nadmernej sebareflexii a sklonu k perfekcionizmu, ktoré ti mézu
branit v kreativite a prestanes si cely proces tvorenia a experimentovania
uzivat.

Na ¢o sa v tejto faze zamerat

Buduj si svoju siet kontaktov v umeleckej a obchodnej komunite
prostrednictvom online priestoru (socidlne siete, webstranka, newsletter) ale
aj offline podujati ako workshopy, vystavy Ci networking. Buduj vztahy s
fanusikmi na socialnych sietach.

Pracuj na rozsirovani svojho portfélia a tvor nové diela, ktoré ti pomézu
prezentovat tvoje schopnosti a vySpecifikovat tvoj vlastny jedinecny Styl.
Rozvijaj svoje marketingové a obchodné zrucnosti - u¢ sa o marketingu,
brandingu a obchodnych stratégiach, ktoré ti pomdzu propagovat svoju
pracu a ziskavat novych zakaznikov.

Zacni si stanovovat financ¢né ciele a plany, vytvor si cennik produktov a
sluzieb (cennik méze$ menit ako budes potrebovat, takZze nie je nutné trafit
“tie spravne” ceny na prvy krat).

Spolupraca je viac ako sutazivost - najdi si priatelov s podobnym umeleckym
zameranim a vymienaj si s nimi skusenosti a rady. Naozaj nie je ni¢ nad to
porozpravat sa s niekym Ci postazovat sa niekomu, kto “hovori tvojim
jazykom”.
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FAZA #4: VYTVORME SPOLU
NIECO KRASNE!

V tejto fdze uZ o sebe mbézes povedat, Ze si umelec. Mds za sebou prvé
spoluprdce a prvé skusenosti, od klientov zbieras referencie, ktoré
prikladas do portfdlia, alebo uverejnujes na svojej strdnke a na
socidlnych sietach. Nastavujes si cennik a jasne komunikujes, Ze si
otvorend spoluprdcam. Hladds firmy, ktorym by sedel tvoj styl,
oslovujes ich prostrednictvom e-mailu, posielas im svoje portfdlio.
Stretdvas sa aj s negativhymi odpovedami, ale je to sucast procesu,
takzZe to nevzdadvas. Stdle na sebe pracujes, kreslis a vzdeldvas sa.

Prelomové momenty

Mam za sebou viacero spoluprac, spokojnych klientov a mnozstvo dobrych
referencii.

Mam aktivny profil na socidlnych sietach a budujem si databazu kontaktov, s
ktorou pravidelne komunikujem, napriklad prostrednictvom newslettra.

Mam nastaveny cennik, ktory pravidelne aktualizujem a vytvorené zmluvy,
ktoré definuju podmienky spoluprace medzi mnou a mojimi klientami.

Hladam firmy, ktorym by sedel mgj Styl a oslovujem ich prostrednictvom e-
mailu, posielam im svoje portfélio a som dopredu zmierena aj s negativnou
odpovedou, je to bezna sucast tohto procesu.

Mam vacsi ¢i mensi pravidelny prijem.

Stale na sebe pracujem, kreslim a vzdelavam sa.

Co asi citi$ a nad ¢im rozmyslas

e TesiS saz mnozstva moznosti, ktoré sa ti v tejto faze otvaraju

e M43 strach, & bude$ schopna napinat ocakavania klientov

e HladaS spbsoby, ako svoju pracu eSte viac zviditelnit, ako ziskat nové
spolupréace a novych klientov

e Mas obavy z moZzného odmietnutia a negativnych reakcii od fanusikov a
potencidlnych klientov

e Md&Ze sa u teba zaCat prejavovat prepracovanie, vyhorenie i “imposter”
syndrém (syndrém pocitu neschopnosti)

e M&zeS mat strach, Ze si si zle nastavila ceny a ludia ta vysmeju
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e Ak si si cennik nastavila prilis§ nizko, peniaze nepribudaju a mbzes sa citit
neschopne a frustrovane

e Tak isto sa mdzes citit aj v pripade, Ze sa ti nedari plnit ciele, ktoré si si
stanovila

e MObzes sa citit pretazend a uvazovat nad tym, Ze by sa ti ziSla pomoc

Na ¢éo si dat v tejto faze pozor

e V tejto faze uz urcite zazije$ aj sklamania, kreativne bloky &i pocit vyhorenia.
Nesmies sa nechat odradit. Urob si prestavku, daj si odstup a pokracuj dalej.

e Vyhni sa nedostatoc¢nej alebo neuprimnej komunikacii s klientmi a
potencialnymi partnermi. Jasne a presne vyjadri svoje poziadavky,
oCakavania a ceny. Rovnako otvorene komunikuj aj pripadné rizika z tvojej
strany (napriklad, Ze sa termin odovzdania prace méze posunut, lebo mas
sucasne viacero projektov).

e Ak nepouzivas zmluvy, pripadne tvoja zmluva nedostatocne definuje rozsah
prace, platobné podmienky alebo autorské prava, moéze dbjst k
nedorozumeniam a konfliktom medzi tebou a tvojim klientom.

e Ak stanovi$ priliS nizke ceny za svoje diela alebo sluzby, méze sa stat, ze
nebudu dostatoCne pokryvat tvoje naklady na materidly, ¢as a iné naklady
spojené s tvorbou. Je dolezité vediet spocitat svoje ndklady a stanovit ceny
tak, aby zahrnali aj primerany zisk.

e Odmietnutie alebo zruSenie spoluprace zo strany klienta alebo
potencidlneho partnera je tiez su€astou procesu. Urcite sa nenechaj odradit a
demotivovat, délezité je nebrat si to prilis osobne, poucit sa z toho a ist dalej.

e Never tomu, Ze vSetko v tvojom biznise musiS zvladnut sama. Ak mas otazky
alebo potrebujete pomoc, nevahaj poziadat o radu, pomoc &i podporu.

Na éo sa v tejto faze zamerat

e Vytvor si kvalitné portfélio, ktoré odraza tvoju tvorbu a ukazuje tvoj jedinecny
Styl. Zahrih do neho svoje najlepSie prace a prezentuj ich profesionalne a
atraktivne.

e Sustred sa na budovanie a udrziavanie vztahov s klientmi, zakaznikmi a
dals$imi umelcami. Dobré vztahy moézu viest k opakovanym obchodom a
odporucaniam.
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Neustéle sa vzdeldvaj a zlepsuj svoje umelecké a obchodné zruénosti. Citaj
knihy, urob si kurzy, navstevuj workshopy.

Nastav si spravodlivé a konkurencieschopné ceny za svoju pracu. Do Uvahy
mozeS brat Cas straveny pracou, naklady za materidl, zohladni svoje
skusenosti a tiez trhoveé podmienky.

Aktivne pracuj na budovani svojej znacky a povedomia o nej prostrednictvom
marketingovych aktivit, socialnych sieti a online pritomnosti.

Pytaj sa na spatnu vazbu a patri¢ne ju vyuzi na zlepSenie svojich sluzieb a
produktov, rozSirenie portfélia tvojich sluzieb a produktov. Bud otvorena
konstruktivnej kritike a pouzivaj ju ako nastroj na svoj rozvoj.

Venuj dostatocnu pozornost sprave tvojich financii a prijmov. Nastav si
financny plan a stratégiu na jeho dosiahnutie. Ak sa ti ho nepodari splnit,
rozanalyzuj, kde bol problém v dalSsom plane nastav potrebné zmeny.
Necakaj, kym ti prilezitost zaklope na dvere, ale aktivne ich vyhladavaj, pytaj
sa, ponukaj svoje sluzby a bud otvorena novym vyzvam.
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FAZA #5: SOM UMELKYNA

Sinaozajstnd umelkyria, v tejto fdze uz dost pravdepodobne na plny
uvazok. Mas za sebou mnohé spoluprdce, nastaveny cennik a
vypracovanée zmluvy. Mas viac menej stabilny prijem z umeleckej
cinnosti, ktorej sa venujes naplno. Oslovuju ta potencidlny partneri a ty
oslovujes ostatnych. Mds rozsiahlu e-mailovu databdzu, s ktorou
pravidelne komunikujes a premienas jej clenov na platiacich
zdkaznikov. Niektori umelci v tejto fdze ostanu, nepotrebuju viac. A je to
v poriadku, netreba vsak zabudat na rovnovdhu medzi prdcou a
oddychom, na kontinudlnej prdci na sebe (zlepsenie techniky, zrucnosti
a vedomosti v oblasti umenia aj podnikania.)

Prelomové momenty

Viem, kto som ako umelec, mam vybudovany svoj vlastny rozpoznatelny Styl.

Mam za sebou mnohé spoluprace, moje vyrobky sa dobre predavaju.

Rozumiem potrebam mojich zakaznikov a poziadavkam trhu a snazim sa im
prispésobovat aj v mojej tvorbe.

Pracujem ako ilustratorka Ci iny typ umelkyne na plny uvazok.

Mam pravidelny prijem vychadzajuci z umeleckej ¢innosti.

Moje umenie vidim na predmetoch a v domacnostiach mnohych (udi.
PrinaSaju im radost o ktoru sa so mnou delia

Co asi citi$ a nad ¢im rozmyslas

e CitiS uspokojenie a istotu, Ze si nasla svoje miesto ako umelkyna a Ze tvoja
praca ma hodnotu a vplyv.

e Uvedomujes si, Co si uz dosiahla, aku cestu si presla a si vdacna za to, €o mas.

e Md&zZes pocitovat urcity tlak udrzat si Uspech a neustale sa rozvijat a rast.

o MOd&Zes tiez citit Unavu a vycCerpanie, citit sa stratena, ked'si uz dosiahla ciel

e Premyslas nad tym, ako udrzat rovnovahu medzi pracovnymi povinnostami a
osobnym Zivotom.

e Rozmyslas, ako si aj nadalej udrzat motivaciu a sebavedomie v tvorbe.

e Zacinas premyslat, ako a kam eSte mézes posunut svoju kariéru
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Na ¢éo si dat v tejto faze pozor

Tvrdo si na svojom uspechu drela a mozno si to vyziadalo dan v podobe
narusSenia vztahov s kamaratkami, alebo stratou zaujmu o socialny zivot, na
ktory ti poCas poslednych rokov neostaval €¢as. Umelci sa ¢asto mdzu citit
osamelo, preto sa nevyhybaj spolupraci a interakcii s ostatnymi kreativcami,
u ktorych najdes porozumenie, podporu a mozno aj insSpiraciu.

S rastom kariéry prichadza aj zvySenie prijmov, ale je dolezité mat pod
kontrolou svoje financie a riadne hospodarit so svojimi prijmami a vydavkami.
Moze sa stat, ze sa dostanes do kolotoca velkého mnozstva objednavok, ktoré
nebudes$ stihat vybavit (hlavne ak sa pridruzi choroba alebo nieco iné), ¢o
moze spdsobit pretazenie a dalSie problémy. Pracu si planuj realisticky, vzdy
s urcitou rezervou.

V snahe udrzat si svoj uspech a dalej umelecky rast, mézesS zabudnut na
oddych a zmenu cinnosti. Je to ovela dbélezitejSie nez si mysliS - oddych
prospieva nielen telu a dusi aj kreativite.

KedZe si uz dosiahla urcitu uroven uspechu, mézes mat tendenciu zostat vo
svojej komfortnej zéne a zaCat stagnovat.

Ked dosiahnes urcity stupen uspechu, paradoxne sa modze, ze stratis
motivaciu a nadsenie pre svoju pracu.

Neupinaj sa len na jeden zdroj prijmov. MbéZe to zvysit riziko financnej
nestability v pripade, ze tento zdroj prijmu sa znizi alebo prestane. Velmi
dobrym rieSenim je mat aspon jeden pasivny zdroj prijmu, ktory ti pombze
napriklad v pripade, Ze ochorieS a nebudes$ schopna kreslit, ¢i odosielat
objednavky.

Na éo sa v tejto faze zamerat

Na udrziavanie a zvySovanie kvality tvojich vyrobkov a sluzieb, rozSirovanie
ponukaného sortimentu

Na rozvoj obchodnych a marketingovych zru¢nosti

Na udrziavanie a budovanie novych vztahov s tvojimi fanusikmi a klientami

Na diverzifikovanie svojho prijmu a vytvorenie aspon jedného druhu
pasivneho prijmu

Sleduj trendy a kazdy rok do svojho portfélia pridaj par trendovych kuskov. S
trendami to vSak Uplne neprezen, aby si si zachovala svoj autenticky Styl
Neustale sa snaz nadvazovat nové vztahy a rozSirovat svoju siet kontaktov. To
ti m6Ze otvorit dvere k novym prilezitostiam a spolupracam v buducnosti.
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FAZA #6: A CO DALEJ?

Som na vrchole svojej kariéry. Mam pravidelné prijmy z kreslenia, ale
chcem zarobit viac, pripadne si vytvorit pasivny prijem. Hladdm
moznosti, ako svoje podnikanie rozsirit. Mam vybudovanu databdzu
pravidelne sa vracajucich zakaznikov, moje meno mad vahu, mdam vo
svojom okoli vplyv. Mdm casovd, financ¢nu a priestorovu slobodu.
Zacinam vracat komunite a pomdhat tam, kde treba. Svoje podnikanie
stdle rozvijam, pracujem aj na sebe. Nemdm porblém odmietnut
ponuku ak s nou nie som stotoZznend. Pozndm cenu svojho ¢asu a svojej
prdce. Som tam, kde som vzdy chcela byt.

Prelomové momenty

Som umelkyna na plny uvazok, moja praca ma nielen bavi, ale aj Zivi.

Moje podnikanie je stabilné a prosperujuce, mam vytvorenych niekolko
zdrojov prijmov a pracujem na dalSich.

UZ nie som na vSetko sama, mam okolo seba tym Sikovnych ludji, ktori mi
pomahaju.

Moja znacka a moje meno maju vahu, moja praca ma pozitivny vplyv na
ludské Zivoty.

Citim vdaku za vsetko, ¢o som v Zivote dokazala a zaroven odhodlanie si
tento uspech udrzat o najdlhsie.

Co asi citi$ a nad ¢im rozmyslas

e CitiS sa vdacna a naplnena. Mas za sebou dlhu cestu a dosiahla si uroven
uspechu, po ktorej si vzdy tuzila. Tvoje podnikanie je stabilné a prosperujuce,
¢o ti prinasa finan¢nu istotu a priestor na dalsi rast a rozvoj. Mas pravidelné
prijmy z kreslenia a vytvaras si moznosti na pasivny prijem.

e To, Ze si dosiahla svoje ciele a mas moznost slobodne rozhodovat o svojej
praci a svojom Zivote ti robi velku radost.

e Mas Cas a priestor na to, aby si sa venovala veciam, ktoré ta skutocne bavia a
napinaju, a zaroven si moze$ dovolit poméhat komunite a podporovat inych
umelcov a nadSencov umenia.
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Citi$ sa naplnenda a spokojna so svojim zivotom a kariérou.

MbzeS pocitovat strach zo stagnacie alebo straty motivacie, pretoze si
dosiahla vrchol svojej kariéry a nevie$, o bude dalej.

MbozeS mat obavy z mozného poklesu zaujmu o tvoju tvorbu, alebo z
konkurencie novych talentovanych umelcov. Je délezité najst nové inSpiracie
a ciele, ktoreé ta budu motivovat a udrzia ta na ceste k dalSiemu uspechu.

A mozno sa pytas “A ¢o dalej”?

Na Co si dat v tejto faze pozor

Na prehnané sebavedomie a pocit, ze uz vSetko vies a Ze sa uz nemas o ucit
ani v com zlepSovat. Stédle je priestor na rast a inovacie.

Nespoliehaj sa len na svoje predchadzajuce uspechy a nezabudaj, Ze aj
najuspesnejsi umelci musia neustale pracovat na svojom umeni a podnikani.
Nezabudni na flexibilitu a prispésobuj sa meniacim sa podmienkam a
trendom v oblasti umenia a podnikania. Bud pripravena na zmeny a noveé
vyzvy.

Neprestavaj sa vzdelavat a zdokonalovat svoje zru¢nosti a vedomosti v
oblasti umenia a podnikania. Neustale sa u¢ novym veciam a hladaj
inSpiraciu.

Nezameriavaj sa len na financie. Su sice dbélezité, ale snaz sa, aby sa z tvojho
Zivota nevytratila aj radost z préace.

Nepodcenuj dbélezitost rovnovahy medzi pracovnym a osobnym zivotom. S
rastom podnikania prichadza viac prace. Najmi si pomoc, ¢i uz v podobe
zamestnancov alebo vyuZi sluzby freelancerov.

Na éo sa v tejto faze zamerat

e Pokracuj v rozSirovani svojho portfdlia a tvorbe novych diel. Skusaj noveé

techniky a experimentuj, aby si sa vyhla stereotypu a udrzala si radost z
tvorenia.

Nadalej budujte svoju osobnu znacku a povedomie o svojom umeni. Venujte
sa marketingu a propagacii svojich diel prostrednictvom socialnych médii,
vystav, workshopov a dalSich podujati.

Pokracuj v budovani a rozSirovani svojej siete kontaktov, oslovuj
potencialnych klientov a partnerov a buduj dlhodobé vztahy.
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e Sustred sa narozvoj svojich obchodnych a komunikacnych schopnosti.

e Pracuj na diverzifikacii svojho prijmu a posilneni kazdého z tvojich zdrojov.
Hladaj nové prilezitosti na ziskavanie prijmu a stabilizujte svoje financné
zazemie.

e Nezabudaj na svoj osobny rozvoj a vzdelavanie.

e Udrziavanie rovnovahy: Dbajte na udrzanie rovnovahy medzi pracovnym a
osobnym zivotom. Venujte c¢as svojim zaujmom a zrelaxujte sa, aby ste
predchadzali vyhoreniu a udrzali si dlhodobu vitalitu a tvorivu energiu.

e Dopraj si pravidelny fyzicky aj psychicky oddych.

Mas za sebou mnoho Uspechov a dobre vyuzitych prilezitosti, a mas silnu poziciu
na to, aby si dalej rozvijala svoje podnikanie a dosahovala eSte vacsie uspechy v
buducnosti. Bud hrda na to, €o si dosiahla a neboj sa prijat nové vyzvy a
prilezitosti, ktoré ti pomdzu rast ako umelkyni a podnikatelke.
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